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Notre	 solution	 de	 paiement	 :	 coupe	 et	 transport	 balance	 assure	 la	 préparation	 du	

paiement	des	 entrepreneurs,	 qu'ils	soient	payés	 à	 la	 tonne,	 au	voyage	ou	au	volume,	en	

tenant	compte	des	produits	transportés,	de	leur	provenance,	des	distances	de	transport	

ainsi	que	du	type	de	camion.	Lorsque	les	activités	de	récolte	du	bois	sont	payées	à	partir	

des	 volumes	 livrés	 aux	 usines,	 il	 est	 possible	 de	 prendre	 en	 charge	 ce	 mode	 de	

fonctionnement.	Cette	solution	de	paiement	assure	de	plus	la	gestion	des	frais	généraux	

et	l'intégrité	des	données	lors	d'un	ajustement	rétroactif	des	taux	à	payer.	

	

	

Il	 vous	 sera	 possible	 de	 produite	 toutes	 les	 statistiques	 de	 performance	 des	

entrepreneurs	incluant	la	gestion	des	temps	de	transport.	Voilà	donc	un	outil	essentiel	

pour	 la	 gestion	 des	 contrats	 de	 transport	 du	 bois.	 Il	 fournit	 aux	 gestionnaires	

l'information	nécessaire	pour	accélérer	la	prise	de	décisions	stratégiques.	

	

	

Vous	pourrez	alors	produire	des	rapports	répondant	à	vos	besoins	de	gestion	:	

� Rapports	 de	 gains	 par	 machines	 avec	 revenus	 totaux,	 à	 la	 tonne,	 à	 l'heure	 par	

période	incluant	le	temps	de	cycle	par	camion	par	provenance;		

� Rapports	de	paiement	par	entrepreneurs	et	par	machines	avec	les	revenus	détaillés	

de	la	période	et	à	jour,	etc.		

	

Cette	solution	répond	

aux	besoins	des	

compagnies	qui	

désirent	se	doter	d’un	

outil	ef�icace	pour	

gérer	le	paiement	

des	transporteurs	de	

bois.	

Pour	plus	d’informations	sur	nos	produits	et	services	:	1-877-732-3302	ou	www.groupepgscf.com	

Vous	recherchez	un	système	�lexible	qui	s’adapte	aux	besoins		

de	votre	organisation	pour	le	paiement	de	votre	transport?	

Voici	le	module	qu’il	vous	faut!	

Le	lien	entre	

les	données	

issues	des	

activités	en	

forêt	et	le	

système	

�inancier	
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